PARA QUE COMPRAR,
S1 SE PUEDE ARRENDAR

No distraigas los recursos en un equipo de transporte
que va a perder valor, comenta en entrevista un experto:
Juan Pablo Loperena, director general de TIP México.
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l Compra aguello que aumenta envalory arrienda lo que "_Pur que el
se devalia”, decia el petrolero, [ean Paul Getty, el primer arrendamiento
billonario del mundo. El arrendamiento es una opcidn de esla mejor opcion
financiamiento muy eficiente, pues permite liberar flujo de crecimiento?
de efectivo, evitar la descapitalizacion, disponer del bien 1. Deduccion fiscal hasta 6,000 pesos
de l'l'li']l.]{"Tﬁ ililr'l'.l ediata ¥ EJ{][}{:T'U al r.']'tk.i]nr Y Bencerar 'I'I!.Hhi dinern. mEnSLiﬂlEﬁ
Ad.zr.na.s. mantiene !ahtj,ifeudja .L|eral:j=e 5.-’IS[|;"L conserva i:dﬁ lineas ];:e 2. Pagoinicial bajo
credito intactas y tambien el capital de trabajo, comenta juan Pablo 3. Esunadecisioninteligente, yaquelos
Loperena, {1|rurlm: general deTIP Mt!xl::[]. pagos de losserviciosson deducibles
*Una granventaja del arrendamiento es que los pagos de rentay fiscalmenteal 100%
:‘«:—*mmnsc‘gmumﬂmenumenm,semmrefal:fmnes,ﬁa.s:}llnﬂ,er{'erem, 4. Renovacion constantede flota
sindedudblesfiscalmenteal oo como gasto operativa”, argumenta 5. Solucion fuera de balance y sin

en entrevista. Ademds, permite estrenar equipo nuevo de manera apalancar tu empresa
periodica, por lo quela flota stempre estard alavanguardia y conuna
mayoreficiencia operativa.



Unaventaja mas es que la renta mensual del arrendamiento o
leasing es mas baja que las mensualidades deun financiamiento.

JArrendar o comprar?El gasto inicial del leasing es de 5% yel de
compra 20%:. La deducibilidad del arrendamiento es de 250,000
pesos o masy desalo17s,000 pesos en el casode adquirirun bien.
jHaz cuentas!

Pon tunegocio en movimiento

México crece todos los dias sobre ruedas. El Bo% de las mercancias
que se mueven en el pais son transportadas por carretera, segiin
Transportemy, el portal del transporte mexicano. El arrendamiento
ha permitidoa los transpontistas del pais ampliary renovar suflota
alritmo que reclaman los tiempos, con el consecuente
desarrolloy crecimiento desus empresas.

Laarrendadora de equipo de transporte
masgrande deAmérica Latina esTIPMéxico,
fundada en1904. Tienen dos lineas de
negocio: una quese dedicaala renta
devehiculos de carga, desde caja
seca o refrigerada, remolques
o dollys), plataformas, etc.,
con una flota de mds de 15,000
remolques queruedan todoslos
dias enterritorio mexicano en la
modalidad de arrendamiento
puro, con epcidn a compra o
financiero. Ademas se trata de la
tinica empresa con remolques con
disponibilidad inmediata y plazos
flexibles desde1dia.

Una segunda divisidn, que lanzaron
en 2011, es TIP Auto, que estd enfocada al
arrendamiento de vehiculos ligeros, camiones
ligeros y pesados, ¥ tracto camiones de caualquier
marca. Cuentan con casi 7,000 autos bajo este esquema y fienen
presencia en1g cindades de la Repablica Mexicana.

4. Rentas fijas

L 01 (2800) 208 6700

Beneficios
arrendamiento

oleasingde TIP México:

1. Trajeala medida para que fiscalmente el
arrendamiento sea mas eficiente

2. Servicio de Administracion de flota (Seguro, asesoria
legal, mantenimiento, rastreo satelital)

3. Eficiencia Operativa: ahorroen tiempoy dinero

5. Conosinopcidna compra

6. Arrendamos cualquier tipo de vehiculo y equipo
de transporte, desde una unidad

7. Cobertura a nivel nacional

8. Disponibilidad inmediafa paraequipodecarga
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Juan PabloLoperena asegura que las empresasen Méxioo *requie-
renunasolucion integral que incluya costos preferenciales, una tasa
de interés competitiva, servicios agregados comoseguro vehicular,
mantenimiento, rastrecsatelital y administracion de flota®,

El1 CEOQ de TIP México se encuentra dentro del grupo de
los 100 personajes mas influyentes del sector del auto-
transporte en México. La compafiia que dirige cuenta con la
flota mas grande del pais. Suinversion, entrezm6 y 2017, alcanza
los 255 millones de ddlares (mdd.

Los Tipsde la contratacion

Lo primero es identificar el tipo de vehiculo que necesita
tu empresa, el segundo paso es cotizar y buscar
la disponibilidad de las unidades a nivel
nacional. Algunos automoviles y camiones
sonmuy demandados yexisten pocos

inventarios.
Ya que TIP México localiza los
vehiculos, confirma su precio con
el cliente y lo asesora en cusanto
a los servicios agregados para
después anadirlos. Lueposuma
€l costo de la renta mensual y

fija el plazo requerido.

En el catdlogo tienen practi-

camente todos los vehiculos y
es posible arrendar desde una
solaunidad. "Algo que distingue a
TIP México es que siempre revela el
precio de compra del auto o camidn.
Estole quita mucha incertidumbre al

cliente”, comenta Loperena.

Las empresas medianas querequieren crecer
son la base principal de clientes de TIP México; una
arrendadora de equipo de transporte con tres caracteristicas
claves: trato personalizado, flexibilidad y velocidad.

Ponemos tu negocio
en movimiento.




